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1. ЦЕЛЬ И ЗАДАЧИ ДИСЦИПЛИНЫ  

Цель дисциплины: сформировать системное представление о читаемой 

дисциплине, получить магистрантами теоретических основ и практических знаний в 

области организации и регулирования внешнеторговых сделок и выработать навыки 

принятия решений при заключении экспортно-импортных сделок и ведении 

товарообменных операций. 

Задачи:  

1) сформировать представление об особенностях правового регулирования 

международных торговых отношений; 

2) овладеть приемами и методами разработки и анализа содержания и сущности 

договоров международной купли-продажи товаров; 

3) расширить представление возможности обоснования решений при 

заключении и ведении экспортных и импортных операций, компенсационных 

соглашений; 

4) сформировать системный взгляд на формулирование и взаимосвязь пунктов 

международного договора и его цены; 

5) овладеть практическими навыками составления договорной документации. 

 

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ 

ПРОГРАММЫ 

 

Дисциплина Б1.В.05 «Организация и регулирование внешнеторговой 

деятельности», относится к вариативной части дисциплинам Блока 1 РУП ОПОП, 

и является обязательной для освоения обучающимся после выбора обучающимся 

направленности (профиля) программы.. 

  
3. ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОБУЧЕНИЯ ПО 

ДИСЦИПЛИНЕ 

 

Планируемые результаты обучения по дисциплине, соотнесенные с 

планируемыми результатами освоения образовательной программы, 

представлены в таблице 3.1. 

 

Таблица 3.1 – Планируемые результаты обучения по дисциплине, 

соотнесенные с планируемыми результатами освоения образовательной 

программы 

 
Код и 

наименование 

компетенции 
выпускника 

Этапы 

формирования 

компетенций 

Планируемые результаты обучения/индикаторы 

достижения компетенций 

(показатели освоения компетенции) 

1 2 3 
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ПК-3 способность 

анализировать 

технологический 

процесс как объект 

управления, 

организовывать 

работу персонала, 

находить и 

принимать 

управленческие 

решения в области 

профессиональной 

деятельности, 

систематизировать 

и обобщать 

информацию по 

формированию и 

использованию 

ресурсов 

предприятия 

З2 

У2 

В2 

Знать: задачи и функции предприятий, их 

подразделений, а также сотрудников, осуществляющих 

профессиональную деятельность; 

технологические процессы предприятий различных 

отраслей и сфер деятельности З2(ПК-3) 

Уметь: применять профессиональные компетенции по 

формированию и использованию ресурсов предприятия; 

организовывать работу персонала и структурных 

подразделений предприятий У2(ПК-3) 

Владеть: навыками разработки и управления проектами 

в области коммерции, маркетинга, рекламы, логистики, 

товароведения, экспертизы В2(ПК-3) 

4. ОБЪЕМ И СТРУКТУРА ДИСЦИПЛИНЫ 

Трудоемкость дисциплины составляет 4 зачетных единицы, 144 часа,  

изкоторых 99 часов  самостоятельной работы обучающегося отводится на 

подготовку и защиту экзамена. 

Форма промежуточной аттестации: экзамен – 3 семестр. 

Распределение фонда времени по темам дисциплины по очной форме 

обучения представлено  в таблице 4.1. 

 

Таблица 4.1 – Распределение фонда времени по темам дисциплины 

 
 

Номер и наименование тем 

Объем дисциплины 
(ак. часы) 

Контактная работа  
СРО ЗЛТ ПЗ ЛР 

1 2 3 4 5 

Тема 1. Государственное регулирование внешнеторговой 

деятельности: нетарифное и таможенно-тарифное 

регулирование 
0,5 4 - 8 

Тема 2. Особенности правового регулирования договоров 

международной купли-продажи товаров 

 

0,5 4 - 8 

Тема 3. Понятие международного контракта купли-

продажи, его сущность и источники его регулирования 
1 4 - 8 

Тема 4. Конвенция ООН о договорах международной купли-

продажи товаров. Часть 1. Сфера применения и общие 

положения. 
0,5 4 - 8 

Тема 5. Процедура заключения международных торговых 

контрактов купли-продажи 
1 4 - 9 

Тема 6. Конвенция ООН о договорах международной купли-

продажи товаров. Часть 2. Заключение договора 
0,5 4 - 8 

Тема 7. Содержание международного торгового контракта 
1 4 - 9 
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Тема 8. Средства правовой защиты сторон контракта 

купли-продажи в случае его нарушения 
1 4 - 9 

Тема 9. Конвенция ООН о договорах международной купли-

продажи товаров. Часть III. Купля-продажа товаров. 

Часть IV. Заключительные положения 

0,5 4 - 8 

Тема 10. Анализ совершаемых ошибок при заключении и 

исполнении договоров международной купли-продажи 

товаров 
1 4 - 9 

Тема 11. Правовые формы торгово-посреднических 

операций и товарообменных сделок 
0,5 4  8 

Всего за семестр: 8 44 - 92 

Всего по дисциплине: 8 44 - 92 

*ЗЛТ – занятия лекционного типа, ПЗ – все виды занятий семинарского типа, кроме лабораторных 
работ, ЛР – лабораторные работы, СРО – самостоятельная работа обучающегося 

 

 

5. СОДЕРЖАНИЕ РАЗДЕЛОВ И ТЕМ ДИСЦИПЛИНЫ 

 

Тема 1.  Государственное регулирование внешнеторговой деятельности: 

нетарифное и таможенно-тарифное регулирование. 

Федеральный закон Российской Федерации «Об основах государственного 

регулировании внешнеторговой деятельности» от 08 декабря 2003г. № 164-ФЗ. (в 

ред. от 02 февраля 2006г. 19-ФЗ) 

Законодательство РФ, регулирующее внешнеторговую деятельность. 

Принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности 

в Российской Федерации. 

Участники внешнеторговой деятельности государственного регулирования 

внешнеторговой деятельности. 

Методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности: 

Значение, цели квотирования и лицензирования экспорта и импорта в 

регулировании внешнеторговой деятельности. 

Внешнеторговая квота. Система установления и распределения квот на 

товары:  

Перечни товаров для экспорта и импорта.  

Выдача экспортных и импортных лицензий. Роль уполномоченных МВЭС 

РФ. Документы, необходимые для выдачи лицензий. Обязательное условие для 

получения лицензий для специфических товаров и при экспорте стратегически 

важных сырьевых товаров. 

Генеральные и разовые лицензии и порядок их оформления. Перечень 

лицензионных товаров. 

Государственная монополия на экспорт и импорт отдельных видов товаров. 

Контроль вывоза и ввоза квотируемых и лицензируемых товаров. 

Регулирование экспорта товаров двойного назначения. 

Таможенный инструментарий - важная сфера регулирования 

внешнеторговой деятельности. Виды таможенных пошлин. 
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Освобождение от оплаты таможенных пошлин. Тарифные льготы и 

преференции. Особые пошлины. Определение таможенной стоимости. Налог на 

экспорт и импорт. 

Таможенные режимы осуществления отдельных видов внешнеторговой 

деятельности. 

Режимы торговли России с различными зарубежными странами. 

Тема 2. Особенности правового регулирования договоров международной 

купли-продажи товаров. 

Особенности международных торговых сделок. Применимое право к 

договорам международной купли-продажи товаров. Международная унификация 

правого регулирования торговых сделок. 

Межправительственные и неправительственные организации, 

разрабатывающие конвенции, соглашения и другие международно-

экономические документы в области унификации и гармонизации правового 

регулирования международной торговли. 

Применение «Принципов УНИДРУА» в практике международной 

торговли.  

Значение Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи 

товаров 1980 года (Венская Конвенция) и правовой эффект участия в ней РФ.  

Использование базисных условий поставки «Инкотермс-2010» в 

регулировании договорных отношений международной купли-продажи товаров 

Особенности заключения внешнеторговых сделок с государствами-

участниками Содружества Независимых Государств. 

Применение Общих условий поставок. 

Тема 3.  Понятие международного контракта купли-продажи, его сущность 

и источники его регулирования. 

Классификация внешнеторговых операций. 

Договор купли-продажи - одна из разновидностей сделок. Понятие сделки. 

Договор - двух или многосторонняя сделка. Договор купли-продажи  - 

двусторонний, возмездный, консенсуальный. Отличие договора купли-продажи 

от договора поставки. Договор поставки - разновидность договора купли-

продажи. 

Регулирование отношений по купле-продаже нормами гражданских 

кодексов, нормами торговых кодексов, законодательными актами по купле-

продаже товаров. 

Важный источник регулирования отношений по купле-продаже - 

национальные торговые обычаи. 

Базисные условия поставки. Наибольшее применение в международной 

торговле 11 базисных условий поставки, охарактеризованных в изданном 

Международной торговой палатой своде «Инкотермс-2010». 

Использование торговых (или деловых) обыкновений для толкования воли 
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сторон, выраженной в тексте сделки. «Обычай», «обыкновение» - как правила, не 

являющиеся нормой права и классифицируемые в качестве подразумеваемого 

условия договора.  Требования, предъявляемые к обычаям и обыкновениям. 

Условия применения торгового обычая и обыкновения.  

Роль при заключении договоров купли-продажи стандартных условий 

контракта, разрабатываемых фирмой, используемые при подготовке текста 

контракта. 

Использование типовых форм или формуляров контрактов (проформ), 

разрабатываемых союзами предпринимателей, их ассоциациями, 

принадлежащими к одной стране или ряду стран. 

Тема 4.  Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 

товаров. Часть 1. Сфера применения и общие положения. 

Положения Конвенции, определяющие вопросы, входящие в сферу 

действия конвенции. Ограничения территориального применения Конвенции. 

Различия между договорами купли-продажи и договорами на 

предоставление услуг.  

Перечень видов купли-продажи, исключенных из сферы действия 

Конвенции в силу целей купли-продажи, характера купли-продажи или характера 

товара. 

Ограничения предмета Конвенции вопросами заключения договора, а также 

правами и обязанностями покупателя и продавца, вытекающими в связи с таким 

договором. 

Автономия сторон в международной купле-продаже товаров. 

Толкование Конвенции. 

Толкование договора; обычаи. 

Формы договора купли-продажи. 

Тема 5.  Процедура заключения международных торговых контрактов 

купли-продажи. 

Подготовка к заключению контрактов купли-продажи. Поиск и выбор 

контрагента.  

Способы установления контактов продавца с потенциальными 

покупателями:  

Коммерческое предложение, оферта, формы оферты. Содержание 

коммерческого предложения. 

Виды оферты: твердая, свободная.  

Контроферта. Безотзывность оферты. Отзыв оферты.  

Акцепт оферты. Безоговорочный акцепт. Акцепт с оговоркой. Отзыв 

акцепта. Вступление акцепта в силу. 

Заключение контрактов купли-продажи.  

Проведение предварительных переговоров. Способы заключения 

контрактов купли-продажи.  
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Порядок заключения договоров между присутствующими и 

отсутствующими сторонами контракта.  

Порядок оформления экспортной и импортной сделки паспортом сделки.  

Паспорт сделки - базовый документ валютного контракта. 

Тема 6.  Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 

товаров. Часть 2. Заключение договора. 

Требования к содержанию оферты, правила о вступлении оферты в силу, о 

порядке ее отмены и отзыва. 

Требования Конвенции к акцепту, правила исчисления  срока для акцепта, о 

порядке его отмены и о запоздавшем акцепте. 

Тема 7.  Содержание международного торгового контракта 

Вводная часть контракта (преамбула) купли-продажи. Предмет контракта. 

Объект сделки. Количество товара. Качество товара. Срок и дата поставки. 

Базисные условия поставки товара. Цена продукции. Порядок взаимных расчетов. 

Обязанности сторон. Транспортные условия сделки. Упаковка и маркировка. 

Страхование. Порядок сдачи-приемки товара. Гарантии качества. Обстоятельства 

непреодолимой силы («форс-мажор»). Ответственность сторон. Разрешение 

споров и применимое право. Прекращение контракта. Иные условия. 

Тема 8.  Средства правовой защиты сторон контракта купли-продажи в 

случае его нарушения 

Формы ответственности продавца и покупателя за нарушение контракта - 

неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств, предусмотренные 

национальным законодательством и Венской конвенцией о договорах 

международной купли-продажи товаров (ст. 45-52, ст. 61-65). 

Право покупателя и продавца на различные средства защиты своих 

интересов в зависимости от характера нарушения договора или Конвенции. 

Подход к определению и пониманию существенного нарушения договора в 

Российском законодательстве и в Венской конвенции о договорах международной 

купли-продажи товаров (ст. 25). 

Значение понятия «существенное нарушение договора» для применения 

положений Венской конвенции. Возникновение у покупателя и продавца права на 

расторжение договора лишь при наличии существенного нарушения договора. 

Средства правовой защиты, имеющиеся в распоряжении покупателя в случае 

нарушения контракта продавцом. 

Претензионный порядок защиты прав покупателя, получившего товар 

ненадлежащего качества или количества. Ст.39 Венской конвенции о договорах 

международной купли-продажи товаров. 

Средства правовой защиты интересов продавца на случай нарушения 

покупателями своих обязанностей. 

Использование продавцами наряду с законными обеспечительными 

средствами получения цены за товар и договорных средств, направленных на 
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защиту своих интересов. 

Определение понятия «убытки» и порядок исчисления убытков. 

Тема 9.  Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 

товаров. Часть III. Купля-продажа товаров. Часть IV. Заключительные 

положения 

Общие положения. Обязательства продавца. Поставка товара и передача 

документов. Соответствие товара и права третьих лиц. Средства правовой защиты 

в случае нарушения договора продавцом. Обязательства покупателя. Уплата 

цены. Принятие поставки. Средства правовой защиты в случае нарушения 

договора покупателем. Переход риска. Положения, общие для обязательств 

продавца и покупателя. Предвидимое нарушение договора и договоры на 

поставку товаров отдельными партиями. Убытки. Проценты. Освобождение от 

ответственности. Последствия расторжения договора. Сохранение товара. 4.Часть 

Заключительные положения. 

Тема 10. Анализ совершаемых ошибок при заключении и исполнении 

договоров международной купли-продажи товаров. 

Ошибки при заключении договоров международной купли-продажи 

товаров и определении его содержания: форма договора, преамбула договора, 

объект договора, количество товара, качество товара, цена товара, сроки поставки, 

базисные условия поставки, предъявляемые санкции по договору, предъявление 

претензий, порядок разрешения споров. 

Тема 11. Правовые формы торгово-посреднических операций и 

товарообменных сделок. 

Отражение экономических отношений с посредником в договорах 

поручениях, консигнации, а также в агентских договорах. 

Определение договора поручения. Распределение прав и обязанностей 

между сторонами по договору поручения. Вознаграждение поверенному. 

Регулирование условий прекращения договора. 

Определение договора комиссии. 

Распределение прав и обязанностей сторон по договору комиссии. 

Вознаграждение комиссионера. Порядок прекращения договора комиссии. 

Определение агентского договора. Распределение прав и обязанностей 

сторон по агентскому договору. Особенности совершения агентом сделок с 

третьими лицами. Вознаграждение агента. 

Определение договора консигнации. Распределение прав и обязанностей 

сторон по договору консигнации. Порядок выплаты вознаграждения 

консигнатору. 

Определение товарообменной сделки или встречной торговой сделки. 

Договорная структура товарообменной сделки. Бартер, преимущества и 

недостатки международного бартера. 

Формы соглашений, лежащих в основе товарообменных сделок (встречные 
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закупки, компенсационные сделки, авансовые поставки). 

 

6. ЗАНЯТИЯ СЕМИНАРСКОГО ТИПА 
 

Таблица 6.1 – Практические занятия/ Семинарские занятия / Лабораторные 

работы 

№ 

темы 
Тема занятия Вид занятия 

1 2 3 

1 ПЗ: Государственное регулирование 

внешнеторговой деятельности: нетарифное и 

таможенно-тарифное регулирование 

Решение кейса 

2 ПЗ: Особенности правового регулирования 

договоров международной купли-продажи 

товаров 

Решение кейса 

3 ПЗ: Понятие международного контракта 

купли-продажи, его сущность и источники его 

регулирования 

Анализ конкретной ситуации 

4 ПЗ: Конвенция ООН о договорах 

международной купли-продажи товаров. 

Часть 1. Сфера применения и общие 

положения. 

Представление презентаций 
(докладов) 

5 ПЗ: Процедура заключения международных 

торговых контрактов купли-продажи 
Решение кейса 

6 ПЗ: Конвенция ООН о договорах 

международной купли-продажи товаров. 

Часть 2. Заключение договора 

Представление презентаций 

(докладов) 

7 ПЗ: Содержание международного торгового 

контракта 

Педагогические игровые упражнения, 

решение кейсов 

8 ПЗ: Средства правовой защиты сторон 

контракта купли-продажи в случае его 

нарушения 

Педагогические игровые упражнения, 

решение кейсов 

9 Тема 9. Конвенция ООН о договорах 

международной купли-продажи товаров. 

Часть III. Купля-продажа товаров. Часть IV. 

Заключительные положения 

Представление презентаций 

(докладов) 

10 ПЗ: Анализ совершаемых ошибок при 

заключении и исполнении договоров 

международной купли-продажи товаров 

Анализ конкретных ситуаций, 

диагностическое эссе по выбору 

объемом 10 тыс. знаков 

11 ПЗ: Правовые формы торгово-посреднических 

операций и товарообменных сделок 

Решение практических задач 

* ПЗ – практические занятия, СЗ – семинарские занятия, ЛР – лабораторные работы 

 

7. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩИХСЯ 
 

7.1. Методические указания для обучающегося по освоению дисциплины 

 

Для формирования четкого представления об объеме и характере знаний 

и умений, которыми надо будет овладеть по дисциплине в самом начале 

учебного курса, обучающийся должен ознакомиться с учебно- методической 

документацией: 

− рабочей программой дисциплины: с целями и задачами 

дисциплины, ее связями с другими дисциплинами образовательной 
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программы, перечнем знаний и умений, которыми в процессе освоения 

дисциплины должен владеть обучающийся; 

− порядком проведения текущего контроля успеваемости и 

промежуточной аттестации; 

− графиком консультаций преподавателей кафедры. 

Систематическое выполнение учебной работы на занятиях лекционных 

и семинарских типов, а также выполнение самостоятельной работы позволит 

успешно освоить дисциплину. 

В процессе освоения дисциплины обучающимся следует: 

− слушать, конспектировать излагаемый преподавателем материал; 

− ставить, обсуждать актуальные проблемы курса, быть активным на 

занятиях; 

− задавать преподавателю уточняющие вопросы с целью уяснения 

теоретических положений; 

− выполнять задания практических занятий полностью и в 

установленные сроки. 

При затруднениях в восприятии материала следует обратиться к 

основным литературным источникам. Если разобраться в материале не 

удалось, то обратиться к лектору (по графику его консультаций) или к 

преподавателю на занятиях семинарского типа. 

Обучающимся, пропустившим занятия (независимо от причин), не 

имеющим письменного решения задач или не подготовившимся к данному 

занятию, рекомендуется не позже чем в 2 – недельный срок явиться на 

консультацию к преподавателю и отчитаться по теме. 

7.2. Организация самостоятельной работы 

 

Под самостоятельной работой обучающихся понимается планируемая 

работа обучающихся, направленная на формирование указанных 

компетенций, выполняемая во внеаудиторное время по заданию и при 

методическом руководстве преподавателя, без его непосредственного участия. 

Методическое обеспечение самостоятельной работы при наличии 

обучающихся лиц с ограниченными возможностями представляется в формах, 

адаптированных к ограничениям их здоровья. 

  
 

Виды самостоятельной работы по дисциплине представлены в таблице 

7.2.1. 
 

Таблица 7.2.1 – Организация самостоятельной работы обучающегося 

  Вид самостоятельной работы 

1 2 

1. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

2. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

3. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

4. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену. Подготовка к презентации.  

5. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

6. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену. Подготовка к презентации. 
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  Вид самостоятельной работы 

7. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену..  

8. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

9. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену. Подготовка к презентации.  

10. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену.  

11. Подготовка к проверке знаний по теме. Подготовка к экзамену. Подготовка к тесту 
 

Каждый вид СРО, указанный в таблице 7.2.1 обеспечен методическими 

материалами. 

 

8. ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ 

 

В преподавании дисциплины « Организация и регулирование внешнеторговой 

деятельности» используются разнообразные образовательные технологии как 

традиционные, так и с применением активных и интерактивных методов обучения. 

Активные и интерактивные методы обучения: 

− педагогические игровые упражнения (темы № 7, 8); 

− решение практических задач (темы № 11) 

− анализ конкретных ситуаций (тема № 3, 10); 

− кейс-технологии (темы № 1, 2, 5, 7, 8); 

− проблемная лекция (тема № 8). 

Использование активных и интерактивных методов обучения позволяет 

обучающимся лучше усваивать материал, повышает вовлеченность в 

образовательный процесс.  

Практические задачи предполагают анализ предложенных фактов и данных, 

выбор необходимых методов решения поставленной задачи, осуществление 

необходимых расчетов и аргументацию полученного ответа. 

Анализ конкретных ситуаций предполагает анализ предложенной ситуации, как 

совокупности фактов и данных, определяющих то или иное явление, имевшее место 

на практике, которым в ходе учебных занятий дается оценка. 

При организации проблемной лекции подразумевается, что в начале и по ходу 

изложения учебного материала создаются проблемные ситуации и вовлекаются 

слушатели в их анализ. Разрешая противоречия, заложенные в проблемных 

ситуациях, обучаемые самостоятельно могут прийти к тем выводам, которые должны 

быть сообщены в качестве новых знаний. 

Кейс-технологии включают порядок рассмотрения, анализа кейса, поиск и 

презентацию решения, выработку экспертной оценки, опирающейся на определенные 

критерии. На практических занятиях используются как традиционные формы 

проведения кейсов, так и видеокейсы. 

Педагогические игровые упражнения подразумевают проведение игр 

(викторин, кроссвордов), в которых в качестве игрового используется учебный 

материал. 

 

9. РЕСУРСНОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

9.1. Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины 
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Таблица 9.1.1 – Учебно-методическое обеспечение дисциплины 
Библиографическое описание издания (автор, 
заглавие, вид, место и год издания, кол. стр.) 

основная/ 
дополнительная 

литература 

Книгообеспеченность 

Кол-во. экз. 

в библ. 
СПбГЭУ 

Электронные ресурсы 

Ценина Т.Т. Организация и регулирование 

внешнеторговой деятельности : учебное 

пособие / Т.Т.Ценина, Е.В.Ценина ; М-во 
образования и науки Рос. Федерации, С.-

Петерб. гос. ун-т экономики и финансов, Каф. 

коммерции и логистики .— Санкт-Петербург 

: Изд-во СПбГУЭФ, 2012 .— 230 с. : табл. — 
Сведения доступны также по Интернету: 

opac.unecon.ru . 

 

основная 

 

132 

ЭБ 

OPAC.UNECON.RU. 

Международное торговое дело : учебник / 

О.И. Дегтярева, Т.Н. Васильева, Л.Д. 
Гаврилова ; под ред. О.И. Дегтяревой. — 

Москва : Магистр, НИЦ ИНФРА-М, 2018. — 

608 с. 

основная 
- ЭБС ZNANIUM. 

Сборник кейсов для дисциплин вариативной 

части программы магистратуры 

"Международный бизнес" / [И.Л. Боровская и 

др.] ; М-во образования и науки Рос. 
Федерации, С.-Петерб. гос. экон. ун-т, Каф. 

междунар. бизнеса .— Санкт-Петербург : 

Изд-во СПбГЭУ, 2016 .— 53 с. : ил. — 
Сведения доступны также по Интернету: 

opac.unecon.ru 

дополнительная 51 ЭБ 

OPAC.UNECON.RU. 

Парфёнов, А.В. Эволюция таможенного дела 

в России: от таможенного 
администрирования к таможенной логистике 

: [монография] / А.В.Парфенов, 

И.М.Шаповалова ; Министерство 
образования и науки Российской Федерации, 

Санкт-Петербургский гос. экономический ун-

т, Кафедра логистики и торговой политики 
.— Санкт-Петербург : Изд-во СПбГЭУ, 2016 

.— 161 с. — Сведения доступны также по 

Интернету: opac.unecon.ru 

дополнительная 
 

5 

ЭБ 

OPAC.UNECON.RU. 

Парфёнов, А.В. Таможенно-тарифное 
регулирование в международной торговле : 

учебное пособие / А.В. Парфенов, И.М. 

Шаповалова ; Санкт-Петербургский гос. 
экономический ун-т, Кафедра логистики и 

торговой политики .— Санкт-Петербург : 

Изд-во СПбГЭУ, 2015 .— 143 с. — Сведения 

доступны по Интернету: opac.unecon.ru . 

дополнительная 
 

35 

ЭБ 

OPAC.UNECON.RU. 

Сберегаев Н.А. Практикум по 

внешнеэкономической деятельности 

предприятий : учеб. пособие / Н.А. Сберегаев. 
— 7-е изд., перераб. и доп. — Москва : 

ИНФРА-М, 2019. — 369 с. 

 

дополнительная 
- ЭБС ZNANIUM. 

Прокушев Е.Ф. Внешнеэкономическая 

деятельность : Учебник и практикум / 

Прокушев Е. Ф., Костин А. А. ; под ред. 

Прокушева Е.Ф. — 10-е изд., пер. и доп 

.— Электрон. дан. — Москва : Юрайт, 

2019 .— 450 с. 

дополнительная - ЭБС Юрайт. 

http://opac.unecon.ru/elibrary/elib/415296917.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/elib/415296917.pdf
http://new.znanium.com/go.php?id=935691
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/ucheb/СК%20Международный%20бизнес.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/ucheb/СК%20Международный%20бизнес.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/monogr/Эволюция%20таможенного%20дела.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/monogr/Эволюция%20таможенного%20дела.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/ucheb/Таможенно-тарифное%20регулирование.pdf
http://opac.unecon.ru/elibrary/2015/ucheb/Таможенно-тарифное%20регулирование.pdf
http://new.znanium.com/go.php?id=959007
https://www.urait.ru/bcode/431851
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Дегтярева, О. И. Управление 

внешнеэкономической деятельностью в РФ в 

условиях интеграции в рамках ЕАЭС : 
учебное пособие / под ред . О. И. Дегтяревой. 

— Москва : Магистр : ИНФРАМ, 2019. — 

368 с. 

дополнительная - ЭБС ZNANIUM. 

 

Таблица 9.1.2 – Перечень современных профессиональных баз данных 

(СПБД)  
№ Наименование СПБД  

1 Электронная библиотека Grebennikon.ru – www.grebennikon.ru 

2 Научная электронная библиотека eLIBRARRY – www.elibrary.ru 

3 Научная электронная библиотека КиберЛеника – www.cyberleninka.ru 

4 База данных ПОЛПРЕД Справочники – www.polpred.com 

5 База данных OECD Books, Papers & Statistics на платформе OECD iLibrary – www.oecd-
ilibrary.org 

 

Таблица 9.1.3 – Перечень информационных справочных систем (ИСС)  
№ Наименование ИСС  

1 Справочная правовая система КонсультантПлюс (инсталлированный ресурс СПбГЭУ или 

www.consultant.ru) 

2 Справочная правовая система «ГАРАНТ» (инсталлированный ресурс СПбГЭУ или 
www.garant.ru) 

3 Информационно-справочная система «Кодекс» (инсталлированный ресурс СПбГЭУ или 

www.kodeks.ru) 

4 Электронная библиотечная система BOOK.ru - www.book.ru 

5 Электронная библиотечная система ЭБС ЮРАЙТ – www.urait.ru 

6 Электронно-библиотечная система ЗНАНИУМ (ZNANIUM) – www.znanium.com 

7 Электронная библиотека СПбГЭУ– opac.unecon.ru 

 

 
9.2. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ УЧЕБНОГО ПРОЦЕССА 

 

Для реализации данной дисциплины имеются специальные помещения 

для проведения занятий лекционного типа, практических занятий, групповых 

и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной 

аттестации, а также помещения для самостоятельной работы. 
 

Таблица 9.2.1 – Перечень программного обеспечения (ПО) 
№ 

п/п 
Наименование ПО 

1 Microsoft Windows Professional (КОНТРАКТ № 244/20 «26» июня 2020 г 

2 Microsoft Office Professional (КОНТРАКТ № 244/20 «26» июня 2020 г) 

3 7-Zip (freeware) 

 

10. ОСОБЕННОСТИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ ДЛЯ ИНВАЛИДОВ 

И ЛИЦ С ОГРАНИЧЕННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ 

 

Обучение обучающихся с ограниченными возможностями здоровья при 

необходимости осуществляется на основе адаптированной рабочей 

программы с использованием специальных методов обучения и 

дидактических материалов, составленных с учетом особенностей 

психофизического развития, индивидуальных возможностей и состояния 

http://new.znanium.com/go.php?id=1037695
http://opac.unecon.ru/
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здоровья таких обучающихся (обучающегося). 

В целях освоения учебной программы дисциплины инвалидами и 

лицами с ограниченными возможностями здоровья Университет 

обеспечивает: 

– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья по 

зрению: размещение в доступных для обучающихся, являющихся  слепыми 

или слабовидящими, местах и в адаптированной форме справочной 

информации о расписании учебных занятий; присутствие ассистента, 

оказывающего обучающемуся необходимую помощь; выпуск альтернативных 

форматов методических материалов (крупный шрифт или аудиофайлы); 

– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья 

по слуху: надлежащими звуковыми средствами воспроизведение информации; 

– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья, 

имеющих нарушения опорно-двигательного аппарата: возможность 

беспрепятственного доступа обучающихся в учебные помещения, туалетные 

комнаты и другие помещения кафедры, а также пребывание в указанных 

помещениях. 

Образование обучающихся с ограниченными возможностями здоровья 

может быть организовано как совместно с другими обучающимися, так и в 

отдельных группах или в отдельных организациях. 
 

11. ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ ДЛЯ ПРОВЕДЕНИЯ ТЕКУЩЕЙ И 

ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ ОБУЧАЮЩИХСЯ ПО 

ДИСЦИПЛИНЕ 

 

Фонд оценочных средств для проведения аттестации уровня 

сформированности компетенций обучающихся по дисциплине оформляется 

отдельным документом и является приложением к рабочей программе 

дисциплины (модуля).  


