




- - - Форма контроля з.е. Итого акад.часов
Курс 1

Семестр 1 Семестр 2

Курс 2

Семестр 3 Семестр 4

Считать в
плане

Индекс Наименование
Экза
мен

Зачет
Зачет с

оц.
КР Факт

По
плану

Конт.
раб.

СР
Конт
роль

Элект
часы

Пр.
подгот

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

Блок 1.Дисциплины (модули) 219 7884 3588 3144 1152 16 30 1080 174 312 450 144 30 1080 174 6 306 414 180 29 1044 176 310 414 144 28 1008 174 32 280 342 180 30

Базовая часть 106 3816 1746 1458 612 30 1080 174 312 450 144 30 1080 174 6 306 414 180 19 684 130 176 270 108 14 504 106 128 162 108 12

+ Б1.Б.01 История 1 4 144 54 54 36 4 144 22 32 54 36

+ Б1.Б.02 Философия 1 4 144 72 36 36 4 144 40 32 36 36

+ Б1.Б.03 Иностранный язык 2 1 7 252 144 72 36 3 108 72 36 4 144 72 36 36

+ Б1.Б.04 Хозяйственный строй России 1 3 108 36 72 3 108 20 16 72

+ Б1.Б.05 Экономическая теория 2 1 8 288 144 108 36 4 144 24 48 72 4 144 40 32 36 36

+ Б1.Б.06 Социология 2 3 108 54 54 3 108 22 32 54

+ Б1.Б.07 Финансы, денежное обращение и кредит 4 4 144 54 54 36 4 144 22 32 54 36

+ Б1.Б.08
Правовое регулирование профессиональной
деятельности

2 3 108 36 72 3 108 20 16 72

+ Б1.Б.09 Основы торгового дела 1 4 144 54 54 36 4 144 22 32 54 36

+ Б1.Б.10
Основы товароведной деятельности в
коммерции

3 3 108 36 72 3 108 20 16 72

+ Б1.Б.11 Математика 12 3 11 396 198 126 72 5 180 24 48 72 36 4 144 24 48 36 36 2 72 22 32 18

+ Б1.Б.12 Информатика 2 4 144 72 36 36 4 144 8 64 36 36

+ Б1.Б.13 Менеджмент 1 3 108 54 54 3 108 22 32 54

+ Б1.Б.14 Статистика 3 4 144 72 36 36 4 144 24 48 36 36

+ Б1.Б.15 Экономика торгового дела 2 2 5 180 72 72 36 5 180 40 32 72 36

+ Б1.Б.16 Бухгалтерский учет 3 5 180 72 72 36 5 180 40 32 72 36

+ Б1.Б.17 Математические методы и модели в коммерции 5 4 144 72 72

+ Б1.Б.18 Анализ коммерческой деятельности 5 4 144 72 36 36

+ Б1.Б.19 Логистика 4 4 144 72 36 36 4 144 24 48 36 36

+ Б1.Б.20 Маркетинг 3 5 180 72 72 36 5 180 24 48 72 36

+ Б1.Б.21 Коммерческая деятельность 4 4 5 180 90 54 36 5 180 42 48 54 36

+ Б1.Б.22 Электронная торговля 5 4 144 72 36 36

+ Б1.Б.23 Безопасность жизнедеятельности 2 3 108 36 72 3 108 20 6 10 72

+ Б1.Б.24 Физическая культура и спорт 46 2 72 36 36 1 36 18 18

Вариативная часть 113 4068 1842 1686 540 16 10 360 46 134 144 36 14 504 68 32 152 180 72 18

+ Б1.В.01 Профессиональный иностранный язык 4 3 7 252 126 90 36 3 108 54 54 4 144 72 36 36

+ Б1.В.02
Маркетинговые информационные системы и
исследования в торговом бизнесе

3 3 4 144 72 36 36 4 144 24 48 36 36

+ Б1.В.03 Основы международной торговли 57 6 11 396 162 162 72

+ Б1.В.04
Организация, технология и проектирование
предприятий торговли

5 5 4 144 72 36 36

+ Б1.В.05 Управление продажами 7 7 4 144 54 54 36

+ Б1.В.06 Управление рисками в коммерции 7 4 144 54 54 36

+ Б1.В.07
Ассортиментная политика торговых
предприятий

4 3 108 54 54 3 108 22 32 54

+ Б1.В.08
Ценообразование и ценовая политика в
коммерции

6 4 144 72 36 36

+ Б1.В.09 Управление торговым предприятием 3 3 108 54 54 3 108 22 32 54

+ Б1.В.10
Экспертиза и предупреждение фальсификации
товаров

4 4 144 72 36 36 4 144 24 32 16 36 36

+ Б1.В.11 Управление цепями поставок в торговле 6 4 144 72 36 36

+ Б1.В.12 Управление товарными запасами 6 6 4 144 72 36 36

+ Б1.В.13 Организация закупочной деятельности 6 4 144 72 36 36

+ Б1.В.14
Методы оценки эффективности коммерческой
деятельности

7 3 108 54 18 36

+ Б1.В.15
Интегрированные маркетинговые
коммуникации

4 3 108 54 54 3 108 22 32 54

+ Б1.В.16 Техника проведения коммерческих переговоров 8 4 144 60 84

+ Б1.В.17
Научно-исследовательская деятельность в
коммерции

5 3 108 36 72

+ Б1.В.18 Организация сетевой розничной торговли 7 3 108 36 72

+ Б1.В.19 Интернет-маркетинг 7 3 108 36 72

+ Б1.В.ДВ.01 Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) 5 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.01.01 Управление качеством торгового обслуживания 5 3 108 54 54

- Б1.В.ДВ.01.02
Управление операционной деятельностью в
торговле

5 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.02 Дисциплины (модули) по выбору 2 (ДВ.2) 6 3 108 54 54
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Курс 3

Семестр 5 Семестр 6

Курс 4

Семестр 7 Семестр 8

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр ПП СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

180 30 1080 166 320 450 144 27 972 246 224 16 306 180 30 1080 176 256 504 144 15 540 96 144 264 36

108 12 432 56 160 144 72 1 36 18 18

4 144 24 48 72

4 144 24 48 36 36

4 144 8 64 36 36

1 36 18 18

72 18 648 110 160 306 72 26 936 228 224 16 288 180 30 1080 176 256 504 144 15 540 96 144 264 36

4 144 22 32 54 36 3 108 22 32 54 4 144 22 32 54 36

4 144 40 32 36 36

4 144 22 32 54 36

4 144 22 32 54 36

4 144 40 32 36 36

4 144 40 32 36 36

4 144 40 32 36 36

4 144 40 32 36 36

3 108 22 32 18 36

4 144 24 36 84

3 108 20 16 72

3 108 20 16 72

3 108 20 16 72

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

3 108 6 48 54
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з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

+ Б1.В.ДВ.02.01 Методы и инструменты онлайн торговли 6 3 108 54 54

- Б1.В.ДВ.02.02
Проектирование каналов дистанционной
торговли

6 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.03 Дисциплины (модули) по выбору 3 (ДВ.3) 7 3 108 36 72

+ Б1.В.ДВ.03.01
Информационное обеспечение оптовой
торговли

7 3 108 36 72

- Б1.В.ДВ.03.02
Информационное обеспечение розничной
торговли

7 3 108 36 72

+ Б1.В.ДВ.04 Дисциплины (модули) по выбору 4 (ДВ.4) 5 4 144 54 90

+ Б1.В.ДВ.04.01 Электронные торговые площадки 5 4 144 54 90

- Б1.В.ДВ.04.02 Бизнес-модели электронной коммерции 5 4 144 54 90

+ Б1.В.ДВ.05 Дисциплины (модули) по выбору 5 (ДВ.5) 6 4 144 72 36 36 16

+ Б1.В.ДВ.05.01 Малый бизнес и стартап в коммерции 6 4 144 72 36 36 16

- Б1.В.ДВ.05.02 Конкурентные стратегии предприятий торговли 6 4 144 72 36 36 16

+ Б1.В.ДВ.06 Дисциплины (модули) по выбору 6 (ДВ.6) 7 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.06.01
Категорийный менеджмент и управление
частными торговыми марками

7 3 108 54 54

- Б1.В.ДВ.06.02
Брендинг и мерчандайзинг в розничной
торговле

7 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.07 Дисциплины (модули) по выбору 7 (ДВ.7) 8 3 108 60 48

+ Б1.В.ДВ.07.01
Организация государственных закупок и
прокьюремент

8 3 108 60 48

- Б1.В.ДВ.07.02 Логистика электронной торговли 8 3 108 60 48

+ Б1.В.ДВ.08 Дисциплины (модули) по выбору 8 (ДВ.8) 7 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.08.01 Логистические инновации в коммерции 7 3 108 54 54

- Б1.В.ДВ.08.02
Сервисная логистика и
клиентоориентированность

7 3 108 54 54

+ Б1.В.ДВ.09 Дисциплины (модули) по выбору 9 (ДВ.9) 8 4 144 60 48 36

+ Б1.В.ДВ.09.01 Анализ и оценка коммерческих проектов 8 4 144 60 48 36

- Б1.В.ДВ.09.02 Бизнес-планирование в коммерции 8 4 144 60 48 36

+ Б1.В.ДВ.10
Дисциплины (модули) по выбору 10
(ДВ.10)

8 4 144 60 84

+ Б1.В.ДВ.10.01
Управление лояльностью покупателей на базе
маркетинговых платформ

8 4 144 60 84

- Б1.В.ДВ.10.02
Управление офлайн и онлайн покупательским
опытом в торговле

8 4 144 60 84

ЭД.Элективные дисциплины (модули) 328 174 154 56 30 26 54 28 26 56 30 26 54 28 26

+ ЭД.01
Физическая культура и спорт (элективные
дисциплины)

123456 328 174 154 56 30 26 54 28 26 56 30 26 54 28 26

Блок 2.Практики 12 432 432 432 3 108 108

Вариативная часть 12 432 432 432 3 108 108

+ Б2.В.01(У)

Учебная практика (по получению первичных
профессиональных умений и навыков, в том
числе первичных умений и навыков научно-
исследовательской деятельности)

4 3 108 108 108 3 108 108

+ Б2.В.02(П)
Производственная практика (научно-
исследовательская работа)

6 2 72 72 72

+ Б2.В.03(П) Производственная практика (технологическая) 6 1 36 36 36

+ Б2.В.04(П)
Производственная практика (по получению
профессиональных умений и опыта
профессиональной деятельности)

8 3 108 108 108

+ Б2.В.05(П) Производственная практика (преддипломная) 8 3 108 108 108

Блок 3.Государственная итоговая аттестация 9 324 324

Базовая часть 9 324 324

+ Б3.Б.01(Д)
Защита выпускной квалификационной работы,
включая подготовку к процедуре защиты и
процедуру защиты

9 324 324

ФТД.Факультативы 4 144 100 44 1

Вариативная часть 4 144 100 44 1

+ ФТД.В.01 Особенности внешней торговли ШОС 8 1 36 10 26
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Курс 3

Семестр 5 Семестр 6

Курс 4

Семестр 7 Семестр 8

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр ПП СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

3 108 6 48 54

3 108 6 48 54

3 108 4 32 72

3 108 4 32 72

3 108 4 32 72

4 144 6 48 90

4 144 6 48 90

4 144 6 48 90

4 144 40 16 16 36 36

4 144 40 16 16 36 36

4 144 40 16 16 36 36

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

3 108 24 36 48

3 108 24 36 48

3 108 24 36 48

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

3 108 22 32 54

4 144 24 36 48 36

4 144 24 36 48 36

4 144 24 36 48 36

4 144 24 36 84

4 144 24 36 84

4 144 24 36 84

56 30 26 52 28 24

56 30 26 52 28 24

3 108 108 6 216 216

3 108 108 6 216 216

2 72 72

1 36 36

3 108 108

3 108 108

9 324 324

9 324 324

9 324 324

1 36 30 6 1 36 30 6 1 36 30 6 1 36 10 26

1 36 30 6 1 36 30 6 1 36 30 6 1 36 10 26

1 36 10 26
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Пр.
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з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Лаб Пр СР
Конт
роль

+ ФТД.В.02 Иностранный язык (углубленный курс) 567 3 108 90 18
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Курс 3

Семестр 5 Семестр 6

Курс 4

Семестр 7 Семестр 8

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр ПП СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

з.е. Итого Лек Пр СР
Конт
роль

1 36 30 6 1 36 30 6 1 36 30 6
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